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¿Qué pasos prácticos debería seguir un empresario que está siendo llamado por Dios para hacer BAM?
• Por medio de la oración discernir a qué país Dios quiere que vaya. Podría ser uno donde tiene contactos personales de la iglesia. Primero debe saber a qué lugar está siendo llamado.
• Hacer una investigación previa de mercado, o estudios de factibilidad juntamente con la iglesia local. No pueden haber esfuerzos misioneros aislados de la iglesia, eso sería muy difícil.
• Luego de tener un tiempo de oración y haber realizado los estudios previos, se puede saber si se lanza la empresa o no. Luego se podría buscar qué tipo de apoyo hay, el financiamiento de la empresa, etc.
• También hay oportunidades que se están dando por parte de algunas agencias misioneras que están buscando profesionales para trabajar en algunos proyectos de negocios. Otro paso podría ser buscar las oportunidades con las agencias misioneras para poder tomarlas, que podrían ser factibles para misioneros BAM latinos. Yo me ofrezco para ser intermediario entre ambas partes, pero siempre es
importante el idioma. Si hay alguna oportunidad en algún país donde no se habla el español o el inglés es importante considerar un tercer idioma.
¿Cómo se puede hacer un estudio de mercado o de factibilidad para una empresa de BAM?
Primero hay que tener en cuenta que hay tres líneas de base que deben ser consideradas en una empresa de BAM: La línea del negocio y de rentabilidad económica, la línea de impacto en la transformación social y la línea de impacto espiritual que tiene que ver con la evangelización y testimonio cristiano de la empresa frente a su área de influencia: trabajadores, proveedores, clientes, entidades de gobierno, etc. Para hacer cualquier tipo de estudio de mercado o de factibilidad es necesario estar en el mismo lugar donde se piensa implementar la empresa de BAM, pero lo que se ha hecho es realizar estos estudios por medio de contactos locales o la misma persona ha viajado al lugar y se ha quedado algún tiempo para emprender dichos estudios.
Si el misionero no está en el mismo campo podría contratar a alguien de experiencia y confiable para que haga el estudio de mercado, o por medio de una consultoría. Muchas veces, el empresario llega ya teniendo la petición de una iglesia o construyendo sobre la base de las relaciones que una ya tiene con la gente del lugar. Eso facilita la ejecución de los estudios. Pero sin ningún tipo de contacto previo y desde afuera del país sería bastante difícil.
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